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Wie sich die Kundenbeziehung jetzt retten lässt

Durchblick

Unternehmer im Fokus: Das Angebot für eine lukrative Zielgruppe neu bündeln.

Rechenkerne: So bringt PlanetHome Angebot und Nachfrage sekundenschnell zusammen.

Erfolgsweg: Wie die Sparkasse Hildesheim Topkunden langfristig bindet.
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